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RESUMEN

El trabajo apunta a discutir la metodologia habitualmente utilizada en la valuacién de los
bienes de cambio en la Contabilidad Patrimonial, o Contabilidad destinada a informar a
terceros al ente emisor.

Como es sabido, los valores con los que figuran los bienes y las deudas en la
sefalada informacion, estan sujetos a distintas normas, legales y profesionales,
las cuales son de cumplimiento obligatorio.

Aunque son admitidas excepciones, la regla general de valuacién para los bienes
de cambio es la valuacion al costo. Este criterio es perfectamente aceptable en
empresas de tipo exclusivamente comercial. Sin embargo, su aplicaciéon a
empresas de caracter industrial contribuye a alejar la informacion contable de la
verdadera representacion de los hechos econdmicos.

Las reflexiones contenidas en este trabajo intentan fundamentar una radical
modificacion de las normas contables referidas a la valuacion de esos bienes, con
el propdsito de que, sin abandonar el principio de prudencia que apunta a
proteger los intereses de los destinatarios de la informacién, conduzcan a un
mayor acercamiento a la realidad econdmica.
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1. Advertencia.

Este trabajo no esta comprendido dentro del marco de la Contabilidad de Gestion. Se
trata de un aporte que pretende mejorar la informacién contenida en los Estados
Contables de publicacion.

La justificacion de su presentacion en un congreso de Costos y Gestion reside en que la
propuesta es fruto de detenidas reflexiones llevadas adelante en la busqueda de modelos
contables que representen lo mas fielmente posible la realidad econémica (objetivo de la
Contabilidad de Gestidén). Y en el camino recorrido tras esa finalidad, encontramos un
modelo para la Contabilidad Patrimonial que, sin abandonar los principios de objetividad y
prudencia, alcance a representar mejor la verdadera naturaleza de los hechos
econdmicos.

2. Premisas.
El contenido de esta ponencia parte de la aceptacion de las premisas siguientes.

v' El objetivo fundamental de la Contabilidad Patrimonial es informar acerca de la
situacion patrimonial, econdmica y financiera de la empresa teniendo en
consideracion la proteccién de los intereses de los terceros al ente emisor. La
proteccion de estos intereses exige sacrificar, en los casos en que sea necesario,
un mayor acercamiento a la realidad econoémica.

v" En las empresas industriales, la actividad de producir genera riqueza, mas alla de
la que pueda generar la actividad comercial.

3. Lo primero: Clarificar los objetivos.

Antes de abordar una actividad de investigacién, es muy importante determinar, con la
maxima claridad posible, los objetivos a los que se desea arribar como consecuencia del
ejercicio de dicha actividad.

Aceptada la premisa de que la Contabilidad Patrimonial busca primordialmente la
proteccion de los intereses de los terceros, consideramos que constituye una obligacion
insoslayable de los profesionales de la Contabilidad, encontrar modelos que, sin eludir
aquel objetivo fundamental, alcancen a representar lo mas fielmente posible la realidad
economica.

Al logro de ese objetivo apunta la presente propuesta.

En una empresa comercial parece bastante ajustado a la realidad econdémica que los
bienes de cambio figuren en los inventarios a su costo de adquisicion, mas los costos
variables asociados a la operacion de compra y su almacenaje, pues ellos son
razonablemente representativos del valor de los inventarios. En otras palabras, es muy
probable que, si el comerciante que comprd 10.000 kilos de yerba a $ 5 por kilo, con la
intencién de venderlo a $ 6 en la modalidad minorista, pueda venderlos en el mercado a $
5, si decide realizar una venta masiva.

Si consideramos que en una empresa transformadora de bienes la riqueza se va
generando a medida que avanza dicha transformacion, la valuacion al costo no es
representativa de los valores de los bienes producidos. Ello es asi pues la suma de los
costos (fijos y variables) es, en condiciones normales, inferior al valor de los bienes
producidos.

En la Contabilidad de Gestién es aceptado por una parte importante de la doctrina el
reemplazo de la valuacién al costo en las empresas industriales, por el valor de venta en
bloque, es decir, el valor al cual toda la producciéon puede ser vendida a uno o pocos
compradores, sin asumir los costos y riesgos asociados a la actividad comercial.
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Tales valores representan mejor la realidad econdémica, pero pueden introducir un
elemento de subjetividad. Ello no es grave en el marco de la Contabilidad de Gestion,
donde no son aplicables los principios de objetividad y prudencia en la acepcion que
tienen en la Contabilidad Patrimonial, esto es, la asuncién de valores mas bajos para los
activos frente a alternativas mas cercanas a la realidad econdmica pero menos objetivas.
Pero si lo es en la Contabilidad Patrimonial, donde deben ser respetados los principios
sefalados.

Por consiguiente, el desafio consiste en encontrar un modelo que, respetando los
principios de objetividad y prudencia, acerquen a la realidad econdmica los valores
atribuidos a cada uno de los bienes de cambio en una empresa industrial, de una mejor
manera que la resultante de la aplicacion del principio de valuacion al costo, en la forma
en que éste es interpretado actualmente por las normas contables.

4. La valuacién al costo segun las normas vigentes en Argentina.

La Resolucién Técnica 17 de la Federacién Argentina de Consejos Profesionales de
Ciencias Econdémicas (FACPCE) contiene las siguientes disposiciones sobre el tema que
no ocupa.

“4.2. Mediciones contables de los costos.
4.2.1. Reglas generales.

En general, la medicién original de los bienes incorporados y de los
servicios adquiridos se practicaran sobre la base de su costo.

El costo de un bien es el necesario para ponerlo en condiciones de ser
vendido o utilizado, lo que corresponda en funcién de su destino. Por lo
tanto, incluye la porcién asignable de los costos de los servicios externos
e internos necesarios para ello (por ejemplo: fletes, seguros, costos de la
funcién de compras, costos del sector produccion), ademas de los
materiales o insumos directos e indirectos requeridos para su elaboracion
preparacion o montaje.

Las asignaciones de los costos indirectos deben practicarse sobre bases
razonables que consideren la naturaleza del bien o servicio adquirido o
producido y la forma en que sus costos se han generado.

En general, y con las particularidades indicadas mas adelante, se adopta
el modelo de “costeo completo”, que considera costos necesarios tanto a
los provenientes de los factores de comportamiento variable como de los
factores de comportamiento fijo que intervienen en la produccion.”

Se advierte que la norma impone que los bienes producidos sean valuados
exclusivamente al costo de produccion, dejando fuera los costos de comercializacion y
administracion, los cuales son expuestos en su cuantia total, con posterioridad al llamado
resultado bruto.

¢, Qué informacién util suministra este “resultado bruto”? ¢ Cual es la razén por la que el
costo de los productos excluye a los costos comerciales y administrativos?

Ella no es, obviamente, impuesta por su naturaleza de costos fijos, toda vez que éstos se
incluyen en el costo de produccion, siempre que hayan sido devengados en dicho sector.
En muchos casos la apropiacion de costos fijos a las areas de produccion,
comercializacién o administracién depende del criterio de la empresa, tal como sucede
con los gerentes de produccion, los contadores de planta o los gerentes de producto.

¢,Por qué no se activan los costos comerciales y administrativos, si ellos son tan
necesarios como los costos fijos de produccion para llevar adelante la actividad
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empresaria?;No deben ser igualmente recuperados a través del precio de venta?
¢ Puede sostenerse que una empresa ejerce una actividad eficiente si vende sus
productos a un precio mayor que el costo completo, si éste no incluye todos los costos?

Estos, y con alta probabilidad, otros que no divisamos ahora, son interrogantes de
respuesta imposible en el ambito de la l6égica econdmica.

Si se desea mostrar un costo completo, éste debe ser realmente completo, incluyendo
todos los costos. En consecuencia, deben ser incluidos en él todos los factores de la
produccion (en sentido lato) necesarios para obtener el resultado productivo pretendido.

5. La verdadera valuacion al costo.

La idea central de nuestra propuesta consiste en adoptar el principio de valuacién al
costo, pero soslayando el pormenorizado calculo de los costos, tal como lo dispone la
norma, e incluyendo todos los costos que correspondan.

Desarrollaremos la idea exponiendo los distintos escenarios posibles.

5.1. Escenarios de produccién simple sin abordaje de actividad comercial.

Si una empresa industrial tiene por objetivo la produccion de un unico producto, el cual es
vendido a través de uno o pocos grandes distribuidores, todos los costos incurridos
deben formar parte del costo del producto. Por consiguiente, la suma de los costos
(incluyendo los administrativos) deben ser atribuidos a los productos terminados o en
proceso, adoptando esta magnitud como valor de los inventarios. Esto permite respetar
los principios de objetividad y prudencia sin necesidad de mantener una Contabilidad de
Costos.

5.2. Escenarios de produccién simple con abordaje de actividad comercial.

En el marco de este supuesto, deben ser diferenciados los costos devengados por la
actividad de producir, de aquellos devengados por la actividad de comercializar.

Los costos administrativos, que apoyan indistintamente a los sectores de produccién y de
comercializacion, deben ser distribuidos entre ellos a los efectos de mantener el criterio
de valuacién al costo exigido por la normativa. Si bien no es posible dejar de admitir que
la seleccién de adecuadas bases de reparto es una tarea no exenta de ambigledades,
ella debe ser encarada aun reconociendo la presencia de una insoslayable dosis de
arbitrariedad.

Una vez determinado el costo total de producir, incluyendo la parte que le es asignable de
los costos administrativos, esta magnitud debe ser aceptada como costo y, por
consiguiente, ser utilizada como valor de los bienes producidos en el marco de la
normativa argentina vigente.

5.3. Escenarios de produccién multiple sin abordaje de actividad comercial.

Para este caso sigue siendo de aplicacion el criterio general ya expuesto para los
supuestos de produccion simple, aunque ahora debe adoptarse un temperamento para la
segregacion del costo total entre los distintos productos.

Para ello, deben tomarse los costos totales de la empresa (incluyendo los
administrativos) y asignarlos a los distintos productos utilizando sus precios de venta
como base de reparto.
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Este criterio se apoya en la frecuente constatacién de que los precios de los productos
no siempre son proporcionales a sus respectivos costos. Piénsese en una usina
lactea, cuyo producto “leche entera” tiene un precio de mercado menor que la “leche
descremada”, siendo que el costo completo de esta ultima es menor que el de la primera.

La consecuencia de valuar al costo en la forma tradicional los productos terminados aleja
los valores contables de los valores reales, 1o que puede ser evitado adoptando el
sugerido criterio de repartir los costos totales en funcién de los precios de venta.

Un sencillo ejemplo contribuira a facilitar la comprension de la propuesta.

Adoptemos la hipotesis de una industria que elabora los productos A y B, que la totalidad
de los costos del periodo alcanzan a $ 10.000, que el volumen producido ha sido de 50
unidades de cada producto y sus precios de venta de $ 200 y $ 100 respectivamente. Por
ultimo, supongamos que los costos atribuidos a cada producto, siguiendo el modelo
impuesto por la RT 17, hayan sido: para el producto A, un total de $ 7.000 y para el
producto B un total de $ 3.000.

Estos datos dan origen al cuadro siguiente.
CUADRO 1

COSTO PRECIO DE

PRODUCTOS CANTIDAD | CTO TOTAL UNITARIO VENTA

A 50 7.000 140 200
B 50 3.000 60 100
TOTAL 100 10.000

El modelo que proponemos se apoya en los siguientes calculos.

CUADRO 2
PRECIO DE VALOR VENTA
PRODUCTQOS | CANTIDAD VENTA TOTAL
A 50 200 10.000
B 50 100 5.000
TOTAL 100 15.000

Determinacién del coeficiente para la asignacion de costos:
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CUADRO 3

Y, finalmente, la determinacion de los costos para ser usados como valor de los
inventarios.

COEFICIENTE
COSTO TOTAL 10.000 0.67
VALOR VENTA TOTAL 15.000 ’
CUADRO 4
VALUACION
VALOR VENTA COSTO
PROD. CANT. TOTAL COEFICIENTE |COSTO TOTAL UNITARIO
col.1 col.2 col.3 col.4 = col.5 =
) ) ) col.2 x col.3 col.4/col.1
A 50 10.000 0,67 6.667 133,33
B 50 5.000 0,67 3.333 66,67
TOTAL | 100 15.000 10.000

Notese la diferencia existente en la valuacion de los inventarios.

SEGUN LA RT 17

oo | omr | e | AT
A 50 140 7.000
B 50 60 3.000
100 10.000

SEGUN NUESTRA PROPUESTA
VALOR VALOR

PROD. CANT UNITARIO TOTAL
A 50 133 6.667
B 50 67 3.333
100 10.000

CUADRO 5
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El calculo de los costos unitarios completos de cada producto, determinado a través de
sucesivos “prorrateos” de los costos fijos indirectos, parte del supuesto de que existe una
vinculacion légica entre los costos y cada unidad de producto. Dado que el
devengamiento de los costos fijos se debe al transcurso del tiempo y no a la produccién
de cada una de las unidades, consideramos contraria a la realidad econémica esta
perspectiva. Por otra parte, la mencionada asignacion de costos se basa en supuestos
altamente cuestionables tratados ampliamente en la disciplina: bases de distribucion con
numerosos supuestos implicitos, prestacién de servicios reciprocos entre centros de
costos, y, fundamentalmente, moddulos de aplicacién al producto basados en la
disponibilidad de informaciéon (basicamente horas de mano de obra) antes que en la
verdadera naturaleza econémica del proceso. Esta critica comprende tanto a los sistemas
tradicionales como a los sistemas basados en el andlisis de actividades.

Un ejemplo concreto donde puede apreciarse el efecto de la presente propuesta lo
encontramos en la industria metallurgica de fabricacién de herramientas manuales. En
una empresa vinculada con nuestra practica profesional hemos observado que en la
fabricacion de un tipo particular de herramientas (las bocallaves o “llaves tubo”) la
adopcion de diversos métodos productivos para diversos tamafos de la herramienta
determina costos completos no proporcionales a los precios de venta. En este caso los
métodos productivos correspondientes a la operacion con mayores costos eran de
“punzonado” para las medidas pequefias y de “recalcado” para las medidas grandes. Por
su parte las herramientas de tamafio medio eran fabricadas a través del método de
“‘doble punzonado”, que presentaba costos mas altos que los otros métodos,
fundamentalmente porque exigia dos operaciones en lugar de una.

En el rubro herramientas manuales, donde existen muchos oferentes, los precios son
tradicionalmente proporcionales al tamano, mientras que los métodos de produccion
determinan costos que no guardan proporcionalidad con el tamafio y, por consiguiente,
tampoco con los precios.

Seguidamente, desarrollamos un ejemplo simple, pero absolutamente fiel a la realidad en
lo atinente a las relaciones de costos y precios.

Analizaremos los procesos, costos y precios de las herramientas “llaves tubo” de 8 mm.,
12 mm. y 16 mm. El proceso productivo de la mas pequefa es el punzonado, el de la
mediana, es el doble punzonado, y el de la herramienta mas grade es el recalcado.

Como lo apuntaramos mas arriba, los precios de venta guardan una fuerte
proporcionalidad con el tamafio de la herramiento, por lo que el cuadro 6 representa
aceptablemente la realidad en términos relativos.

CUADRO 6
8 mm Punzonado 100 500 5 12
12 mm Doble punzonado 100 800 8 13
16 mm Recalcado 100 700 7 15
TOTAL 300 2.000

En consecuencia, los ingresos por venta esperados de la produccién son:

664



CUADRO 7

PROD. CANT. PR\/EECI\IlgADE VAL_?ORT\;IIE_NTA
8 mm 100 12 1.200
12 mm 100 13 1.300
16 mm 100 15 1.500
TOTAL 300 4.000

De donde, el coeficiente de la relacion entre el costo total y el valor de la venta total
resulta ser:

CUADRO 8
COEFICIENTE
COSTO TOTAL 2.000
= = 0,50
VALOR VENTA TOTAL 4.000

Distribuyendo los costos totales en funcion de los precios de venta, tenemos:

CUADRO 9
e [ | e [ o [
col.1 col.2 col.3 col. 40; /'c;) h2x corl;j ;OCZ(;I' 4
8 mm 100 1.200 0,50 600 6,00
12 mm 100 1.300 0,50 650 6,50
16 mm 100 1.500 0,50 750 7,50
TOTAL 300 4.000 2.000

Por ultimo, veamos las diferencias entre la valuacion dispuesta por las normas contables
y los valores surgidos de nuestra propuesta.¢
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CUADRO 10

Creemos que no es necesario remarcar que el valor de los inventarios estd mejor
representado por los guarismos de nuestra propuesta que por los de la RT 17, en razén

SEGUN LA RT 17

oo | _owr | o TR
8 mm 100 5 500
12 mm 100 8 800
16 mm 100 7 700
TOTAL 300 2.000
SEGUN NUESTRA PROPUESTA

oo | owr | o [ e
8 mm 100 6,00 600
12 mm 100 6,50 650
16 mm 100 7,50 750
TOTAL 300 2.000

de que estan mas cerca de los valores de los bienes.

La adopcién de este temperamento cuenta con los siguientes atributos:

v' El valor de los inventarios estda mejor representado, desde el momento en que
estd otorgando un valor a los productos proporcional a sus precios de venta, lo

que traduce mejor el proceso de generacion de riqueza.

v' Son respetados los principios de objetividad y prudencia postulados por la
Contabilidad para terceros, toda vez que el valor total de la produccion (vendida y
en existencia) es igual al costo total.

5.4. Escenarios de producciéon miiltiple con abordaje de actividad comercial.

Existen sélo dos diferencias con el supuesto anterior:

a) A los efectos de mantener el criterio de valuacion al costo exigido por la
normativa, es necesario distribuir los costos administrativos entre los sectores

produccion y comercializacion.

b) La valuacién de los productos debe realizarse proporcionalizando todos los costos
en funcién de los precios de venta en bloque, en vez de los precios de venta final
(o sea, el precio luego de haber ejercido la actividad comercial).

6. La valuacion de la produccion en proceso.

Con el propésito de comenzar por los aspectos mas simples, para avanzar hacia los mas
complejos, hemos considerado hasta aqui sélo el caso de la produccion terminada,

soslayando el problema de la valuacién de la produccién en proceso.
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Aunque frecuentemente se tratara de un problema menor desde el punto de vista
cuantitativo pues, siendo los Estados Contables de periodicidad anual, el volumen de la
produccion en proceso sera relativamente poco significativo respecto de la produccién
terminada total haremos las correspondientes reflexiones sobre el mismo con el objeto de
no evadir una cuestién conceptual.

Creemos que, en términos generales, la produccion en proceso adquiere tanto mas valor
cuanto mas cerca esta de convertirse en produccién terminada.

Ahora bien, para definir correctamente la nocién de “mas cerca” debe ser considerado
que existe una importante diferencia entre los costos variables y los costos fijos.
Sabemos que ambos tipos de costos reconocen distintas causas de devengamiento:

a) los costos variables se devengan en funcién de su “incorporacién” al producto,
mientras que

b) los costos fijos se devengan en funcién del transcurso del tiempo.

Por consiguiente, podemos concluir que la produccién en proceso esta “mas cerca” de
convertirse en produccion terminada:

a) Respecto de los costos variables, cuanto mas costos tenga incorporados y

b) Respecto de los costos fijos, cuanto mas tiempo haya transcurrido desde el inicio
del proceso productivo, en relacion con el tiempo total esperado de para su
culminacion.

Para los costos variables se trabajara sobre la base de los costos variables
predeterminados y el porcentaje de su incorporacién a los procesos se calculara
relacionando los costos variables incurridos con el costo variable total predeterminado.

Para los costos fijos se trabajara sobre la base del tiempo total predeterminado y el
porcentaje de su incorporacion a los procesos se calculard relacionando el tiempo
transcurrido desde el comienzo del proceso con el tiempo total predeterminado.

Debemos admitir que el procedimiento propuesto para incluir la produccién en proceso
dentro del modelo propuesto resulta un tanto abstruso, lo cual posiblemente no se
justifica, por la ya apuntada influencia cuantitativa frecuentemente desdefable. Resulta
mas practico estimar de una manera menos precisa el valor de la produccion en proceso.
A pesar de esta conviccion, decidimos incluir el procedimiento en caracter de Anexo, para
demostrar que una valuacidon mas exacta es posible.
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7. Conclusion.

Creemos que la propuesta constituye un interesante avance en la consecucion del
objetivo de la Contabilidad Patrimonial, de reflejar lo mas fielmente posible la realidad
econdmica, respetando, en cumplimiento de los principios de objetividad y prudencia, el
criterio de valuacion al costo.

Su adopcién contribuira a mejorar la calidad de la Contabilidad Patrimonial, sin afectar la
proteccion de los intereses de los terceros y, a la vez, permitira prescindir de la
Contabilidad de Costos, en su caracter de auxiliar de la Contabilidad Patrimonial.

La prescindencia de una Contabilidad de Costos, llena de complicados calculos
(especialmente en los aspectos vinculados con la distribucion de los costos indirectos
fijos, generalmente empleando bases de reparto en buena medida arbitrarias) permitira
que los especialistas en Costos se vean liberados de trabajos de muy baja utilidad, para
dedicar sus esfuerzos, reflexiones e investigaciones exclusivamente a la Contabilidad de
Gestion, herramienta imprescindible para adoptar decisiones acertadas en la conduccion
de las organizaciones.

Estamos conscientes de que la presente propuesta apunta a una reformulacion
profunda de las normas contables sobre valuacion. Por otra parte, su adopcién daria
lugar a la posibilidad de prescindir por completo de la Contabilidad de Costos en su
caracter de auxiliar de la Contabilidad Patrimonial.

Es dable esperar, por consiguiente, una severa resistencia a la aceptacion de nuestra
propuesta. Sin embargo, conocedores de la capacidad de reflexiéon y de la amplitud y
libertad intelectual de nuestros colegas, nos arriesgamos a formalizar su presentacion.
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ANEXO: VALUACION DE LA PRODUCCION EN PROCESO

Supongamos que la actividad prevista para el periodo consistia en fabricar por completo
50 unidades del producto A, e igual cantidad del producto B, empleando un tiempo total
de 200 horas para cada uno de ellos, como lo muestra el cuadro 11.

CUADRO 11

Los costos variables unitarios predeterminados fueron de $ 104 para el producto Ay de $
22 para el producto B, y que los costos fijos totales, también predeterminados, fueron de
$ 1.800 para el producto A y de $ 1.900 para el producto B, segun se expone en el

ACTIVIDAD PREVISTA
PRODUCTOS
CONCEPTO
A B
Unidades terminadas 50 50
Tiempo previsto (horas) [ 200 200

cuadro 12.
CUADRO 12
COSTOS PREVISTOS
CTO.VAR. [ COSTO VARIABLE [ COSTOFIJO | COSTO TOTAL
PROD. | CANT. | UNITARIO | TOTAL PREVISTO | TOTAL PREVISTO| PREVISTO
A 50 104 5.200 1.800 7.000
B 50 22 1.100 1.900 3.000
TOTAL 6.300 3.700 10.000
La actividad realmente ejecutada fue la que se expone en cuadro 13.
CUADRO 13
ACTIVIDAD REAL
PRODUCTOS
CONCEPTOS
A B
Unidades terminadas 40 30
Tiempo real total unidades terminadas (horas) 180 170
Unidades en proceso 10 20
Tiempo real total unidades en proceso (horas) 20 30

Y los costos realmente devengados:
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CUADRO 14

COSTOS REALES
COSTOS PiODUCTé)S TOTAL
Variables 5.600 | 1.300 | 6.900
Fijos 2.000 | 2.100 | 4.100
Total 7.600 | 3.400 | 11.000

El grado de avance de la produccion en proceso, en lo atinente a los costos variables, es
un dato que se obtiene directamente de los informes de produccién sobre la base de los
efectivamente incorporados al proceso en relacion a los previstos, por lo que no existe
inconveniente en aplicar el criterio tradicional.

Supongamos que los grados de avance en costos variables fueran:

CUADRO 15

A B
0,70 0,60

Grado de avance de costos variables en unidades en proceso

Para calcular el grado de avance en lo concerniente a los costos fijos acudiremos, como
lo hemos anticipado, al tiempo realmente empleado relacionandolo con el tiempo
previsto. Para las unidades terminadas del producto A, se emplearon 180 horas para
elaborar 40 unidades, lo que arroja un tiempo real unitario de

180
40

y para la produccion en proceso dicho cociente es

20
10
lo que da origen al cuadro 16.
CUADRO 16
CONCEPTOS PliODUCT;)S

Tiempo real unitario unidades terminadas (horas) 4,50 5,67

Tiempo real unitario unidades en proceso (horas) 2,00 1,50

Si, como resulta Iégico, suponemos que para las unidades terminadas se ha trabajado
con el mismo nivel de eficiencia que para las unidades en proceso, el simple cociente de
las lineas anteriores (2,00 /4,50 y 1,50/ 5,67), nos permite calcular el grado de avance
de las unidades en proceso de ambos productos, o sea:
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CUADRO 17

A
0,44

B
0,26

Grado de avance de costos fijos en unidades en proceso

De modo que, en lo concerniente a los costos fijos, la produccién equivalente total surge
de los siguientes calculos.

CUADRO 18
PRODUCCION EQUIVALENTE EN COSTOS FIJOS
PRODUCTOS
CONCEPTOS
A B
Unidades en proceso 10 20
Grado de avance en costos fijos 0,44 0,26
Equivalencia en unidades terminadas 4,44 5,29
Unidades terminadas 40 30
Equivalencia unidades terminadas + en proceso 44,44 | 35,29

Y la produccion equivalente total en costos variables surge de:

CUADRO 19
PRODUCCION EQUIVALENTE EN COSTOS VARIABLES
PRODUCTOS
CONCEPTOS
A B
Unidades en proceso 10 20
Grado de avance en costos variables 0,70 0,60
Equivalencia en unidades terminadas 7,00 | 12,00
Unidades terminadas 40 30
Equivalencia unidades terminadas + en proceso 47,00 | 42,00

Si observamos la composicion de los costos previstos (cuadro 12), advertimos que:
CUADRO 20
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COSTOS PREVISTOS
PROD. | TG TALPREVISTO | TOTAL PREVISTO|  PREVISTO
A 5.200 1.800 7.000
B 1.100 1.900 3.000
TOTAL 6.300 3.700 10.000




De donde, la composicion porcentual de los costos es, en tanto por uno:

CUADRO 21

COMPOSICION PORCENTUAL DE LOS COSTOS

VARIABLES FIJOS TOTAL
A 0,74 0,26 1,00
B 0,37 0,63 1,00

Del resumen de los cuadros 18 y 19 extraemos el cuadro 17.

CUADRO 22
PRODUCCION TOTAL EQUIVALENTE
PROD. En gostos En ?ostos
variables fijos
A 47,00 44,44
B 42,00 35,29

Sobre la base de esta composicion porcentual de los costos, ajustamos las producciones

equivalentes del cuadro 22, dando origen al cuadro 23.

CUADRO 23

Por otra parte, aplicando los precios de venta a la produccion total en unidades

PRODUCCION EQUIVALENTE AJUSTADA
SEGUN COMPOSICION DE LOS COSTOS

PROD. En gostos En c.:.ostos Total
variables fijos

A 34,91 11,43 46,34

B 15,40 22,35 37,75

equivalentes, tenemos el cuadro 24.

CUADRO 24
PRECIO DE| VALOR VENTA
PROD. | CANTIDAD VENTA TOTAL
A 46,34 200 9.269
B 37,75 100 3.775
TOTAL 13.044
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Lo que nos permite calcular el coeficiente, esta vez sobre los datos de produccion reales.

CUADRO 25
COEFICIENTE
COSTO TOTAL 11.000
= — = 0,8433
VALOR VENTA TOTAL 13.044
Para obtener, por ultimo, el valor de la produccion.
CUADRO 26
VALUACION
VALOR VENTA COSTO COSTO
PROD. CANT. TOTAL COEFICIENTE TOTAL UNITARIO
col4 = col.5 =
col.1 col.2 col.3 col.2 x col.3 col.4/col.1
A 46,34 9.269 0,8433 7.816 168,66
B 37,75 3.775 0,8433 3.184 84,33
TOTAL| 84,10 13.044 11.000
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